
2021黄淮海（驻马店）农资交易暨优质小麦新品种展览会
邀 请 函

支持单位：驻马店市农业农村局
河南省农业科学院植保所

河南省植保学会

河南省植物保护新技术推广协会

主办单位：河南科技报社
河南广播电视台农村广播

驻马店市农作物种子协会

协办单位：地球村农安绿色植保防控高新技术联盟

种业商务网

火爆农资网     

执行单位：河南地球村文化传媒有限公司
玖致宇（郑州）会展服务有限公司     

郑州盈克会展服务有限公司

郑州恒达会展服务有限公司
合作媒体：科技新闻网、河南日报农村版  

RCTV记录中国网络电视台
悦戈农资网、 一条农资
     支持媒体：火爆农资招商网、火爆农化招商网、《农村农业农民》杂志社、种业导刊、农资经销商、《农资与市场》杂志社、今日头条、北方农资、河北农民报、江苏农业科技报、农资导报、河北科技报、山东科技报、安徽科技报、中国农资网、一览种业人才网、191农资人、好农资招商网等；
前    言

驻马店市位于河南省中南部，素有“天地之中”之美誉，是中国重要的粮食生产核心区，中国 10 大产粮大市之一，素有“中原粮仓”、“中州油库”和“芝麻王国”之称。全市常年粮食产量约 140 亿斤，其中芝麻产量居全国第一；辖区内的正阳是全国花生种植第一大县；平舆县是国家优质小麦和优质白芝麻生产基地；遂平县全国优质小麦标准化示范区、全国商品粮生产基地县。

驻马店拥有举办大型展会的良好氛围。国家农业农村部主办的中国农洽会已连续在此地成功举办了22届，并确定将驻马店市做为永久举办地。4月7日由中国农业机械流通协会、中国农业机械化协会、中国农业机械工业协会联合主办，驻马店市人民政府承办的2021中国国际农业机械展览会也在此地举办。
会务筹备方是一个拥有十多年农业展会举办经验的专业展览团队。我们继续坚守初心，联合业内优势资源，真正去化解行业痛点，打造互惠、互利、共赢的新模式，把服务做精做细。用心服务、深挖市场，为参展商和零售代理商搭建更优质的服务平台。

一、展览日程安排

布展时间：2021年6月29日

展览时间：2021年6月30--7月1日

会议地点：驻马店国际会展中心

二、展区规划
1.作物种子展区
粮食作物种子、经济作物种子、蔬菜种子、种衣剂、种子检验仪器和种子加工包装机械等；

2.病虫害防控展区

杀虫剂、杀菌剂、驱鸟剂、灭鼠剂、除草剂和植物生长调节剂等；

3.减肥增效展区
特种肥、复合肥、水溶肥、冲施肥、叶面肥等；

4.智慧农业设施展区
各类防控植保设施、喷施装备、节水灌溉设备、温室材料、小农机具等；

5.科研技术转化展区
农业科技新技术、新成果、新产品、新模式；

三、收费标准
（一）展位收费标准

1. 标准展位费：

 标展(3m×3m)4800元/个，双开口展位另加收500元/个，变异微特(6m×3m)12000元/个。均含中文名称的楣板，1桌2椅，三面围板，两盏射灯，一个电源。

2. 特装展位费：

   500元/m2（原则上整体销售），(9m×6m) 27000元/个；(6m×6m)18000元/个；(6m×3m)9000元/个；

（二）冠名单位、协办单位和赞助单位

1. 冠名单位：88000元 

2. 协办单位：51800元 

3. 赞助单位：28800元

注：套餐内容详询组委会

（三）广告收费标准：

	会刊、通讯录及现场广告

	会刊封面
	30000元
	目录前彩色插页
	10000元

	会刊封底
	20000元
	中间彩色插页
	3000元

	封    二
	15000元
	封    三
	15000元

	参展证、代表证
	10000元
	手 提 袋
	10000元

	会期现场广告

	序号
	发布形式
	位置
	规格
	数量
	发布费

	01
	开幕式舞台
	会展中心中庭
	8mx4m
	1
	5万元/会期

	02
	室内连廊广告牌
	室内
	5mx4m（长x高）
	6面
	4000元/会期

	03
	旗杆
	室外广场
	旗面1.5mx2m
	28面
	500元/面

	04
	彩虹门
	室外广场
	跨度15m
	10座
	3000元/面

	05
	馆门口广告牌
	馆门口
	8mx4m（长x高）
	6面
	6000元/会期

	06
	广场广告牌
	室外广场
	6mx4m（长x高）
	11面
	5000元/会期


四、会议内容

1、优质麦规模化高效高产培训会
2、产销对接会

3、优质麦产业发展论坛

4、新品种展示暨信息交流

5、高标准农田建设政策解读

6、“两病一寒”专家技术讲座

五、会议宣传推广

1.官方新媒体平台强势推动

官方微信公众平台、微信小程序、微博、网站多元发布，精准触达，实现信息发布一体化；短视频、新闻、百科等全方位自媒体平台运营，开展多元化线上宣传；办展地周边省市微信社群密集化推广，开启覆盖性主动造势。
2.合作媒体助推业内造势
通过与行业内各品类头部媒体深度合作，全面启动线上线下联动推广矩阵，开拓电视、广播、行业杂志、行业专业网站、农业相关微信公众号、微信群、高流量微信公众号、主流APP、行业自媒体大号联动宣传、KOL/网红传播、快速分享传播等推广渠道，为展会造势提供有效助力。
3.组建专业地推团队面对面邀约参会观众

组织10人地推团队深入河南南部各县乡及阜阳、襄阳部分地区开展专业观众面对面邀约，实现展会信息的高效全面发布。

4.大数据平台定向邀约精准客群

凭借展会大数据平台准确定位精准客群，以河南客群为主，以周边省市需求受众为辅，开展专业观众（经销商、种植大户、农民合作社）的定向话务邀约，展前辅以短信邀约，构建专业观众精准邀约体系。

六、参展程序

1、参展企业向组委会确定展位、广告位置及内容；组委会以先报名、先付款的原则优先安排； 

2、选定展位后，参展企业需认真填写《参展申请表》并将《参展申请表》加盖单位公章后连同工商执照复印件邮寄或传真至大会组委会； 

3、参展企业确定展位后7日内将所需费用汇入大会指定账号，逾期组委会有权调动展位或者取消； 

七、会务电话

苗经理：13633717116

李主任：18838111883
